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Wer sind wir? 
German Genetic ist eine bundes- und europaweit agierende Zuchtorganisation, die sich aus der Tätigkeit des 

Schweinezuchtverbandes Baden-Württemberg e.V. entwickelt hat. Als Deutschlands größte Herdbuchzucht für Schweine vereinen 

wir traditionelles Know-how mit modernen züchterischen Standards. Unsere Organisation betreut eine Vielzahl von 

Herdbuchzuchtbetrieben, fördert nachhaltige Zuchtprogramme und ist zentraler Ansprechpartner für Zuchtwertschätzung, 

Zuchtbuchführung und tierzuchtrechtliche Belange. Mit unseren 4 Besamungsstationen bieten wir im In- und Ausland 

Schweinesperma höchster Qualität an.  

 

Sales Manager (m/w/d)  

im Vertriebsaußendienst 
Vertriebsgebiet Nord-/Ostdeutschland 

 

Sie möchten genetischen Fortschritt aktiv in die Praxis bringen und Betriebe langfristig begleiten? German Genetic steht für 

leistungsorientierte Schweinegenetik, fundierte Beratung und nachhaltige Kundenbeziehungen – national und international. 
 

Ihre Verantwortung 
• Vermarktung der Produktpalette von German Genetic und der Besamungsunion Schwein (BuS) sowie der land- 

     wirtschaftlichen Bedarfsartikel unserer Tochterunternehmung Farmshop 

• Systematische Neukundenakquise und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 

• Pflege und Ausbau von Kontakten zu Stakeholder der Fachbranche 

• Fachliche Beratung zu Zuchtprogrammen, Sauenmanagement und genetischen Einsatzstrategien 

• Enge Abstimmung mit internen Fachbereichen, Zuchtorganisationen und regionalen Partnern 

 

Ihre Qualifikation 

• Praxiserfahrung in der Schweineproduktion, idealerweise mit Schwerpunkt Sauenhaltung 

• Freude an Beratung, Vertrieb und aktivem Netzwerken 

• Reisebereitschaft innerhalb Baden-Württembergs und Bayerns 

• Kommunikationsstärke und sicheres Auftreten 

 

Wir bieten  

• Eine verantwortungsvolle Rolle mit direktem Einfluss auf Absatz und Marktentwicklung 

• Mitarbeit in einem international ausgerichteten Genetiknetzwerk 

• Mobiles Arbeiten mit modernen Arbeitsmitteln und flexiblen Arbeitszeiten 

• Attraktive, leistungsorientierte Vergütung inkl. Firmenwagen und zusätzlicher Benefits 

 

Interesse geweckt? 

Dann freuen wir uns darauf, gemeinsam mit Ihnen die Zukunft der Schweinezucht weiterzuentwickeln.  

 


